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.ǳŘƻǿŀ ƛ ǊƻȊǿƽƧ ǊŜƎƛƻƴŀƭƴȅŎƘ 
ǎƛŜŎƛ ŎŜƴǘǊƽǿ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴȅŎƘ



Szanowni tŀƵǎǘǿƻΣ

w imieniu firmy inwestycyjnej Tar Heel Capital ŎƘŎƛŀƱōȅƳǇǊȊȅōƭƛȍȅŏ
tŀƵǎǘǿǳȊŀƱƻȍŜƴƛŀnaszej inicjatywy, ǇƻƭŜƎŀƧŊŎŜƧna stworzeniu pierwszej
w Polsce grupy stomatologicznej, poprzez ǊƻȊǿƽƧregionalnych sieci
stomatologicznych .

Nasza inicjatywa jest ƻŘǇƻǿƛŜŘȊƛŊna ǎȅǘǳŀŎƧťna polskim rynku
stomatologicznym, ƪǘƽǊȅǿȅǊƽȍƴƛŀǎƛťna tle Europy ǿȅǎƻƪŊƧŀƪƻǏŎƛŊ
ƳŜŘȅŎȊƴŊΣprofesjonalnym prowadzeniem pacjenta i wykwalifikowaniem
naszych lekarzy . ²ƱŀǏŎƛŎƛŜƭŜŎŜƴǘǊƽǿstomatologicznych ǎǘŀƧŊobecnie
przed wyzwaniami, jakie przynosi coraz ǿƛťƪǎȊŀǏǿƛŀŘƻƳƻǏŏǇŀŎƧŜƴǘƽǿ
i zapotrzebowanie na wysokiej klasy ǳǎƱǳƎƛstomatologiczne . Z drugiej
strony ƴŀǇƻǘȅƪŀƧŊna problemy z ŘƻǎǘťǇƴƻǏŎƛŊwykwalifikowanej kadry
medycznej, coraz ǿƛťƪǎȊŊǊŜƎǳƭŀŎƧŊrynku oraz ƪƻƴƪǳǊŜƴŎƧŊze strony
korporacji medycznych .

Proponowany przez nas model stanowi ƴƻǿŊƧŀƪƻǏŏna rynku - mamy ƛƴƴŊ
ŦƛƭƻȊƻŦƛťbudowy grupy stomatologicznej ƴƛȍpodmioty, ƪǘƽǊŜdo tej pory
aktywnie ƪƻƴǎƻƭƛŘƻǿŀƱȅten rynek . Wierzymy, ȍŜ nasi partnerzy
w konkretnych regionach Polski ȊƴŀƧŊnajlepiej ǎǇŜŎȅŦƛƪťlokalnego rynku,
oczekiwania ǇŀŎƧŜƴǘƽǿΣlekarzy, jak i kierunki rozwoju . Wierzymy ǘŜȍ
w ǇǊŀŎťȊŜǎǇƻƱƻǿŊΣa ta ƳƻȍŜōȅŏefektywna i kreatywna ǿȅƱŊŎȊƴƛŜΣ
ƧŜȍŜƭƛǿǎǇƽƱǇǊŀŎǳƧŊŎŜze ǎƻōŊosoby ǎƛťȊƴŀƧŊΣǎǇƻǘȅƪŀƧŊi ǿȅƳƛŜƴƛŀƧŊ
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŀƳƛoraz ǇƻƳȅǎƱŀƳƛ.

Nie stawiamy na ƻƎƽƭƴƻƪǊŀƧƻǿŊǎƛŜŏȊŀǊȊŊŘȊŀƴŊcentralnie, tylko na
regionalne sieci, ƻŦŜǊǳƧŊŎim zalety bycia ŎȊťǏŎƛŊǿƛťƪǎȊŜƧgrupy ςǿǎǇƽƭƴŜ
zakupy, know -how w zakresie marketingu i ŦƛƴŀƴǎƽǿΣale ƧŜŘƴƻŎȊŜǏƴƛŜ
ȊŀŎƘƻǿǳƧŊŎich ǇƻŘƳƛƻǘƻǿƻǏŏΣindywidualny charakter i wypracowane
najlepsze dla Pacjenta i ȊŜǎǇƻƱǳstandardy . Takie ǇƻŘŜƧǏŎƛŜdo
budowania grupy z jednej strony pozwoli ǳƴƛƪƴŊŏwielu ǇǳƱŀǇŜƪΣjakie
niesie za ǎƻōŊkonsolidacja centralna w ramach korporacji medycznej,
a z drugiej strony ǳƳƻȍƭƛǿƛŀkorzystanie z efektu skali, ƻŘŎƛŊȍŀȊŜǎǇƽƱod
ŎȊȅƴƴƻǏŎƛadministracyjnych, kadrowych czy ƪǎƛťƎƻǿȅŎƘoraz pozwala
na skierowanie uwagi i energii ȊŜǎǇƻƱǳna zapewnienie ƴŀƧǿȅȍǎȊȅŎƘ
ǎǘŀƴŘŀǊŘƽǿƻōǎƱǳƎƛpacjenta . Wielu lekarzy widzi zalety bycia ŎȊťǏŎƛŊ
ǿƛťƪǎȊŜƧgrupy, ale nie jest przekonanych do pracy w warunkach
korporacyjnych ςǳǿŀȍŀƳȅΣȍŜǿǎǇƽƱǇǊŀŎŀz nami jest dla nich idealnym
ǊƻȊǿƛŊȊŀƴƛŜƳ.

Kierujemy do tŀƵǎǘǿŀniniejszy ƳŀǘŜǊƛŀƱi ǇǊƻǇƻȊȅŎƧťspotkania, ǇƻƴƛŜǿŀȍ
w tŀƵǎǘǿŀfirmie i zbudowanym zespole widzimy ŘǳȍȅǇƻǘŜƴŎƧŀƱrozwoju,
ƪǘƽǊȅŘȊƛťƪƛnaszej ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅƳƻȍƴŀǳǿƻƭƴƛŏΣǇǊȊȅŎȊȅƴƛŀƧŊŎǎƛťdo
jeszcze efektywniejszego wykorzystania zbudowanych kompetencji
medycznych . Nasza oferta jest skierowana ȊŀǊƽǿƴƻdo ǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭƛ
ŎŜƴǘǊƽǿstomatologicznych, zainteresowanych dalszym ȊŀŀƴƎŀȍƻǿŀƴƛŜƳ
w ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜi ǊƻȊǿƽƧΣjak i do lekarzy, ƪǘƽǊȊȅpo stworzeniu firmy ŎƘŎŊ
ȊǊŜŀƭƛȊƻǿŀŏzysk i np .ǇƻǏǿƛťŎƛŏǎƛťpracy ōŜȊǇƻǏǊŜŘƴƛƻprzy pacjencie lub
ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛszkoleniowej .

Ȋ ǇƻǿŀȍŀƴƛŜƳΣ

WŀŎŜƪ tǊȊȅōȅƱ
Partner

²ǎǘťǇ



THC jest jednym z ǿƛƻŘŊŎȅŎƘfunduszy private equity
w Europie |ǊƻŘƪƻǿŜƧƛƴǿŜǎǘǳƧŊŎȅŎƘw ǎǇƽƱƪƛz sektora ƳŀƱȅŎƘ
i ǏǊŜŘƴƛŎƘǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿ.

Fundusz pomaga firmom ƻǎƛŊƎŀŏǇƻȊȅŎƧťƭƛŘŜǊƽǿrynku, a
inwestorom ŘƻǎǘŀǊŎȊŀŏǇƻƴŀŘǇǊȊŜŎƛťǘƴŜstopy zwrotu . THC
trzyma ǎƛťrygorystycznej strategii inwestowania i z sukcesem
ƱŊŎȊȅƧŊz byciem partnerem ǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊŎƽǿ. To ŘȊƛťƪƛtemu
ǎǇƽƱƪƛportfelowe THCǏǊŜŘƴƛƻǇƻǘǊƻƛƱȅswoje zyski .

Nasze zasady :
Á Od ponad 20 lat inwestujemy swoje i powierzone nam
ǏǊƻŘƪƛΣzawsze na jasnych zasadach .

Á Aktywnie ŀƴƎŀȍǳƧŜƳȅǎƛťw budowanie ǿŀǊǘƻǏŎƛǎǇƽƱŜƪ
portfelowych .

Á W naszych funduszach ƧŜǎǘŜǏƳȅƴŀƧǿƛťƪǎȊȅƳinwestorem .

30+ zrealizowanych 

transakcji

ƻǎƽō ȊŀǘǊǳŘƴƛƻƴȅŎƘ 

ǿ {ǇƽƱƪŀŎƘ ǇƻǊǘŦŜƭƻǿȅŎƘ 20+ ƭŀǘ ǿ ōǊŀƴȍȅ 

inwestycyjnej1,5+ƳƭŘ t[b ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ {ǇƽƱŜƪ ǿ 2021 roku 2000+ 

Wybrane inwestycje:

YƛƳ ƧŜǎǘŜǏƳȅ



Celem projektu jest stworzenie i ǊƻȊǿƽƧw ŎƛŊƎǳƴŀƧōƭƛȍǎȊȅŎƘ5-7 lat regionalnych sieci stomatologicznych na terenie Polski .

Szukamy ǇŀǊǘƴŜǊƽǿdo ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅna terenie ŎŀƱŜƧPolski .
Obecnie rozwijamy ǎƛťna obszarach ǿƻƧŜǿƽŘȊǘǿ:

Á ŘƻƭƴƻǏƭŊǎƪƛŜƎƻ(w oparciu o Estetique, {ǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛťBez .ƽƭǳΣ¢ǿƽƧ¦ǏƳƛŜŎƘoraz Dental Corner)
Á ƳŀƱƻǇƻƭǎƪƛŜƎƻ(w oparciu o DŀƭŜǊƛť¦ǏƳƛŜŎƘǳoraz ¦ǏƳƛŜŎƘƴƛƧmi {ƛťύ
Á ǏƭŊǎƪƛŜƎƻ(w oparciu o DenticaCenter )
Á ǏǿƛťǘƻƪǊȊȅǎƪƛŜƎƻ(w oparciu o bƻǿŊ{ǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛťoraz Ekstradent)
Á wielkopolskiego (w oparciu o Pozdental)
Á mazowieckiego (w oparciu o Dental Medicenter

oraz bƻǿŊ{ǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛťύ
Á podlaskiego (w oparciu o Love Dentistry Clinic,

Dentimed oraz ESTEDENT)

wƻȊǿƽƧsieci regionalnych ōťŘȊƛŜƴŀǎǘťǇƻǿŀƱw oparciu o:

Á Akwizycje ƛǎǘƴƛŜƧŊŎȅŎƘŎŜƴǘǊƽǿstomatologicznych
Á Otwarcia nowych ŎŜƴǘǊƽǿstomatologicznych

Oferujemy dwa modele ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅ

Á {ǇǊȊŜŘŀȍ70 %ǳŘȊƛŀƱƽǿlub ȊŀƱƻȍŜƴƛŜǎǇƽƱƪƛcelowej z Partnerem
w strukturze ǳŘȊƛŀƱƻǿŜƧ70 / 30

Á {ǇǊȊŜŘŀȍ100 %ǳŘȊƛŀƱƽǿlub tǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀ

.ǳŘƻǿŀ ƛ ǊƻȊǿƽƧ ǊŜƎƛƻƴŀƭƴȅŎƘ ǎƛŜŎƛ



[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
wŀŎƛōƽǊȊ6
Rybnik 4
²ƻŘȊƛǎƱŀǿ |ƭ4

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
YǊŀƪƽǿ              мс 
bƻǿȅ {ŊŎȊ         6
Gliwice                6 
 

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
Polanica -½ŘǊƽƧ  р
²ǊƻŎƱŀǿ            р
Bielany Wroc.   4 

Polanica -½ŘǊƽƧ

²ǊƻŎƱŀǿ

²ƻŘȊƛǎƱŀǿ |ƭΦ

RybnikwŀŎƛōƽǊȊ

YǊŀƪƽǿ

bƻǿȅ {ŊŎȊ

WŜƭŜƴƛŀ DƽǊŀ

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
WŜƭŜƴƛŀ DƽǊŀ     с

5ȊƛŜǊȍƻƴƛƽǿ

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
5ȊƛŜǊȍƻƴƛƽǿ      р

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
Starachowice    6
Radom                4  

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
tƻȊƴŀƵ               с 

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
hǏǿƛťŎƛƳ4
Jaworzno 4 

tƻȊƴŀƵ

hǏǿƛťŎƛƳ

Starachowice

Warszawa
[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
Warszawa 4
Warszawa 9 

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
²ǊƻŎƱŀǿ            с

Gliwice Jaworzno

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
.ƛŀƱȅǎǘƻƪ           с
.ƛŀƱȅǎǘƻƪ           н 

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
!ǳƎǳǎǘƽǿ          у
9Ʊƪ 6

 

bŀǎȊŀ ǎƛŜŏ

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
_ƻƳȍŀ                 5 

_ƻƳȍŀ

.ƛŀƱȅǎǘƻƪ

!ǳƎǳǎǘƽǿ

YǊŀƪƽǿ

Radom

Kielce

[ƛŎȊōŀ ƎŀōƛƴŜǘƽǿ
Kielce 9 

9Ʊƪ



{ǇǊȊŜŘŀȍ 70 proc. ǳŘȊƛŀƱƽǿ {ǇǊȊŜŘŀȍ 100 proc. ǳŘȊƛŀƱƽǿ

{ǇǊȊŜŘŀȍ70 % ǳŘȊƛŀƱƽǿlub ȊŀƱƻȍŜƴƛŜǎǇƽƱƪƛcelowej z Partnerem
w strukturze ǳŘȊƛŀƱƻǿŜƧ70 / 30 i zakup tǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀόƧŜǏƭƛ
centrum stomatologiczne funkcjonuje w oparciu o JDG lub ǎǇƽƱƪť
ƻǎƻōƻǿŊύ;

{ǇǊȊŜŘŀȍ100 % ǳŘȊƛŀƱƽǿlub tǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀόƧŜǏƭƛcentrum
stomatologiczne funkcjonuje w oparciu o JDG lub ǎǇƽƱƪť
ƻǎƻōƻǿŊύ;

Model 70/30 skierowany jest do ǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭƛΣƪǘƽǊȊȅǿƛŘȊŊǇƻǘŜƴŎƧŀƱdalszego rozwoju i ȊǿƛťƪǎȊŜƴƛŀskali ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛoraz ƳŀƧŊambicje do zbudowania
ǿǎǇƽƭƴƛŜz nami grupy stomatologicznej . Z kolei model 100 skierowany jest do ǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭƛΣƪǘƽǊȊȅŎƘŎŊǎƛťǎƪƻƴŎŜƴǘǊƻǿŀŏna podnoszeniu kwalifikacji
iŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛlekarskiej oraz/lub ŎƘŎŊȊǊŜŀƭƛȊƻǿŀŏzyski ze ǎǇǊȊŜŘŀȍȅbudowanej przez lata firmy .

W ramach transakcji {ǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅzawiera :

Á ¦ƳƻǿťǎǇǊȊŜŘŀȍȅǳŘȊƛŀƱƽǿlub ǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀ

Á 5ƱǳƎƻǘŜǊƳƛƴƻǿŊǳƳƻǿťnajmu wg . rynkowych stawek - ƧŜǏƭƛ
{ǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅbiznes jest ǊƽǿƴƛŜȍǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭŜƳƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛΣ
w ƪǘƽǊȅŎƘprowadzona jest ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŏ

Á ¦ƳƻǿťǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŀǳǎƱǳƎstomatologicznych (z atrakcyjnym
wynagrodzeniem)

Á ¦ƳƻǿťǿǎǇƽƭƴƛƪƽǿ- reguluje ona prawa i ƻōƻǿƛŊȊƪƛȊŀǊƽǿƴƻ
ǿǎǇƽƭƴƛƪŀǿƛťƪǎȊƻǏŎƛƻǿŜƎƻΣjak i ǿǎǇƽƭƴƛƪƽǿ
ƳƴƛŜƧǎȊƻǏŎƛƻǿȅŎƘ

²ǎǇƽƭƴƛƪma prawo wskazania jednego ŎȊƱƻƴƪŀ½ŀǊȊŊŘǳ.
Przedstawiciel Dentity ǊƽǿƴƛŜȍŘƻƱŊŎȊŀdo ½ŀǊȊŊŘǳ.
Przedstawiciele funduszu ŘȊƛŀƱŀƧŊǿȅƱŊŎȊƴƛŜz poziomu Rady
Nadzorczej .

Przez okres 5-7 lat ǿǎǇƽƭƴƛŎȅǿǎǇƽƭƴƛŜz funduszem ǊƻȊǿƛƧŀƧŊǎƛŜŏΣ
a po tym czasie ǿǎǇƽƭƴƛŜǿȅŎƘƻŘȊŊz inwestycji i ǊŜŀƭƛȊǳƧŊzyski,
przy istotnie ǿȅȍǎȊŜƧwycenie .

² ǊŀƳŀŎƘ ǘǊŀƴǎŀƪŎƧƛ {ǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅ ȊŀǿƛŜǊŀΥ

Á ¦Ƴƻǿť ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ǳŘȊƛŀƱƽǿ ƭǳō ǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀ

Á 5ƱǳƎƻǘŜǊƳƛƴƻǿŊ ǳƳƻǿť ƴŀƧƳǳ ǿƎΦ ǊȅƴƪƻǿȅŎƘ ǎǘŀǿŜƪ 
- ƧŜǏƭƛ {ǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅ ōƛȊƴŜǎ ƧŜǎǘ ǊƽǿƴƛŜȍ ǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭŜƳ 
ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛΣ ǿ ƪǘƽǊȅŎƘ ǇǊƻǿŀŘȊƻƴŀ ƧŜǎǘ ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŏ

Á ¦Ƴƻǿť ǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŀ ǳǎƱǳƎ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴȅŎƘ 
(z atrakcyjnym wynagrodzeniem)

Model ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅwskazany dla ǿǎǇƽƭƴƛƪƽǿΣƪǘƽǊȊȅŎƘŎŊ
ǿȅƧǏŏz biznesu i ȊǊŜŀƭƛȊƻǿŀŏzyski lub/oraz ǎƪƻƴŎŜƴǘǊƻǿŀŏǎƛť
na podnoszeniu kwalifikacji i ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛlekarskiej .

Fundusz, ōŊŘȋ{ǇƽƱƪŀȊŀǊȊŊŘȊŀƧŊŎŀǎƛŜŎƛŊǊŜƎƛƻƴŀƭƴŊΣ
przejmuje w ǇŜƱƴƛȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜbiznesem (administracja,
finanse, HR, marketing i ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜoperacyjne) .

aƻŘŜƭŜ ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅ



Kontynuacja prowadzenia centrum stomatologicznego zgodnie z wypracowanym przez {ǇǊȊŜŘŀƧŊŎŜƎƻmodelem
i standardami - w tym standardami medycznymi oraz ƻōǎƱǳƎƛPacjenta . Fundusz, jako inwestor, nie ingeruje w
standardy medyczne ŘȊƛŀƱŀƴƛŀcentrum stomatologicznego .

Wsparcie w zakresie marketingu i ǎǇǊȊŜŘŀȍȅς audyt dotychczasowych ŘȊƛŀƱŀƵi realizacja strategii
marketingowej dla lokalnych ǇƻŘƳƛƻǘƽǿw grupie, jak ǊƽǿƴƛŜȍƳƻȍƭƛǿƻǏŏkorzystania z ǿŜǿƴťǘǊȊƴȅŎƘǎȅǎǘŜƳƽǿ
ǎȊƪƻƭŜƵ.

5ƱǳƎƻǘŜǊƳƛƴƻǿŀumowa najmu ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛna rynkowych warunkach ςƧŜǏƭƛ{ǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅbiznes jest ǊƽǿƴƛŜȍ
ǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭŜƳƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛΣw ƪǘƽǊȅŎƘprowadzona jest ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŏmedyczna .

Uwolnienie czasu i ƻŘǇƻǿƛŜŘȊƛŀƭƴƻǏŎƛȊǿƛŊȊŀƴŜƎƻzȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜƳŦƛǊƳŊ.

YƻǊȊȅǏŎƛefektu skali w ramach grupy zakupowej THC - ƴƛȍǎȊŜceny zakupu ƳŀǘŜǊƛŀƱƽǿmedycznych, ǎǇǊȊťǘǳ
medycznego, a ǘŀƪȍŜinnych ǳǎƱǳƎƴƛŜȊōťŘƴȅŎƘdo prowadzenia ƎŀōƛƴŜǘƽǿΣw ramach grupy zakupowej THC.

YƻǊȊȅǏŎƛ ȊŜ ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅ Ȋ ƛƴǿŜǎǘƻǊŜƳ

Przekazanie inwestorowi ƻōƻǿƛŊȊƪƽǿȊŀǊȊŊŘŎȊƻ-administracyjnych, w tym ŎȊťǏŎƛƻǿƻkwestii rekrutacji personelu
oraz spraw finansowych i podatkowych . Inwestor zapewnia ǊƽǿƴƛŜȍǇŜƱƴŊƻōǎƱǳƎťƪŀŘǊƻǿŊΣƪǎƛťƎƻǿŊoraz
ǇǊŀǿƴŊ.



Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ ǊƻȊǿƻƧŜƳ 
projektu z perspektywy 
ƻƎƽƭƴƻƪǊŀƧƻǿŜƧ 
i regionalnych sieci

Á YƻƻǊŘȅƴŀŎƧŀ ƻǘǿŀǊŏ 
ƴƻǿȅŎƘ ǇƭŀŎƽǿŜƪ

Á LŘŜƴǘȅŦƛƪŀŎƧŀ ŎŜƴǘǊƽǿ 
ƳƻƎŊŎȅŎƘ ǇƻǘŜƴŎƧŀƭƴƛŜ 
ŘƻƱŊŎȊȅŏ Řƻ ǎƛŜŎƛ

Á Integracja nowych 
ŎŜƴǘǊƽǿ

Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǎǘŀƴŘŀǊŘƽǿ 
ƻōǎƱǳƎƛ tŀŎƧŜƴǘƽǿΣ 
Ǉƭŀƴƽǿ ƭŜŎȊŜƴƛŀ

Á wƻȊǿƽƧ ǎȅǎǘŜƳƽǿ 
wsparcia (system IT, 
system zakupowy)

Á wƻȊǿƽƧ ǿŜǿƴťǘǊȊƴŜƎƻ 
ƛ ȊŜǿƴťǘǊȊƴŜƎƻ 
ǏǊƻŘƻǿƛǎƪŀ 
szkoleniowego

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ ŦƛƴŀƴǎŀƳƛ 
ƻǊŀȊ ƪǎƛťƎƻǿƻǏŎƛŊ

Á .ǳŘȍŜǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƻŎŜƴŀ 
finansowa nowych 
ƻǘǿŀǊŏ 
w ramach sieci 
regionalnych

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ 
pozyskiwaniem 
finansowania 
ŀƪǿƛȊȅŎƧƛΣ ƻǘǿŀǊŏ ƛ 
rozwoju biznesu

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ ƪǿŜǎǘƛŀƳƛ 
prawnymi oraz 
podatkowymi

Á Negocjowanie 
ƪƻƴǘǊŀƪǘƽǿ 
Ȋ ƎƱƽǿƴȅƳƛ ŘƻǎǘŀǿŎŀƳƛ 
ǎǇǊȊťǘǳ ƛ ƳŀǘŜǊƛŀƱƽǿ 
medycznych

Á Optymalizacja i 
ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŜ ǇƻƭƛǘȅƪŊ 
ȊŀƪǳǇƻǿŊ DǊǳǇȅ Dentity

Á ²ŘǊŀȍŀƴƛŜ ǎȅǎǘŜƳƽǿ 
ǿǎǇƛŜǊŀƧŊŎȅŎƘ ǇǊƻŎŜǎ 
zakupowy

Á Wprowadzenie systemu 
dynamicznej 
inwentaryzacji w czasie 
rzeczywistym

Á Wsparcie w rekrutacji 
ȊŀǊƽǿƴƻ ǇŜǊǎƻƴŜƭǳ 
medycznego jak 
ƛ ƻōǎƱǳƎƻǿŜƎƻ

Á On-boarding nowych 
ǇǊŀŎƻǿƴƛƪƽǿ

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ 
formalnymi kwestiami 
ȊǿƛŊȊŀƴȅƳƛ 
Ȋ ƻōǎƱǳƎŊ 
ǇǊŀŎƻǿƴƛƪƽǿ 
i lekarzy

Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ 
ǊŜƎǳƭŀƳƛƴƽǿ ǇǊŀŎȅΣ 
BHP

Á Wprowadzenie 
ǎǘŀƴŘŀǊŘǳ ǳƳƽǿ 
z pracownikami 
ƛ ǿǎǇƽƱǇǊŀŎƻǿƴƛƪŀƳƛ

Á .ƛŜȍŊŎȅ ƴŀŘȊƽǊ ƴŀŘ 
potrzebami 
szkoleniowymi 
ȊŜǎǇƻƱǳ

Á ²ǎǇƽƱǘǿƻǊȊŜƴƛŜ 
oraz realizacja strategii 
marketingowej dla grupy 
oraz lokalnych 
ǇƻŘƳƛƻǘƽǿ 
w grupie

Á Planowanie, realizacja, 
monitorowanie 
ǇǊƻƧŜƪǘƽǿ 
marketingowych na 
ǇƻȊƛƻƳƛŜ ƻƎƽƭƴƻǇƻƭǎƪƛƳ 
i lokalnym  

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ ǘǿƻǊȊŜƴƛŜƳ 
stron internetowych oraz 
ƛŎƘ ǿŘǊŀȍŀƴƛŜ

Á ²ǎǇƽƱǇǊŀŎŀ Ȋ 
ȊŜǿƴťǘǊȊƴȅƳƛ 
podwykonawcami m.in. 
agencje kreatywne i PR

Á Monitorowanie 
ǎƪǳǘŜŎȊƴƻǏŎƛ ƪŀƳǇŀƴƛƛ 
marketingowych 
w oparciu o KPI

bŀǎȊ ȊŜǎǇƽƱ

Á ²ŘǊŀȍŀƴƛŜ ƪƻƴǘǊƻƭƛƴƎǳ 
i raportowania 
ǿ ǎǇƽƱƪŀŎƘ ƻǊŀȊ 
szkolenia 
Ȋ ƴŀǊȊťŘȊƛ ƪƻƴǘǊƻƭƛƴƎǳ 
ȊŀǊȊŊŘŎȊŜƎƻ 
i operacyjnego

Á bŀŘȊƽǊ ƴŀŘ 
ƳƛŜǎƛťŎȊƴȅƳ 
raportowaniem 
ŦƛƴŀƴǎƻǿȅƳ ǎǇƽƱŜƪ 

Á {ȊŎȊŜƎƽƱƻǿŀ ŀƴŀƭƛȊŀ 
ƪƻǎȊǘƽǿ ƛ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ 
ǇƭŀŎƽǿŜƪ

Á Wsparcie w procesie 
ōǳŘȍŜǘƻǿŀƴƛŀ 
ǊƻŎȊƴŜƎƻ ǇƭŀŎƽǿŜƪ  

Project Manager 
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ 
ǿ ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛǳ 
ǇƭŀŎƽǿƪŀƳƛ ƳŜŘȅŎȊƴȅƳƛ

Finance Manager
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ 
ǿ ōǊŀƴȍȅ ƳŜŘȅŎȊƴŜƧ

Controlling Manager 
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ 
ǿ ōǊŀƴȍȅ ƳŜŘȅŎȊƴŜƧ

Purchasing Manager 
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ 
ǿ ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛǳ ȊŀƪǳǇŀƳƛ 
ƛ ǿȅǇƻǎŀȍŀƴƛǳ ǇƭŀŎƽǿŜƪ 
medycznych

Marketing Manager 
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ 
Ȋ ƴŀƧǿƛťƪǎȊȅŎƘ ŀƎŜƴŎƧƛ 
marketingowych

HR Manager
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ Iw 
w rekrutacji



IT
Á ¦ǇƻǊȊŊŘƪƻǿŀƴƛŜ ƛƴŦǊŀǎǘǊǳƪǘǳǊȅ L¢
Á ¦ƧŜŘƴƻƭƛŎƻƴȅ ǎȅǎǘŜƳ Řƻ ȊŀǊȊŊŘȊŀƴƛŀ 

gabinetami
Á Scentralizowana platforma zakupowa
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǊƻȊǿƛŊȊŀƵ ǿ ŎƘƳǳǊȊŜ

wƻȊǿƽƧ
Á Otwarcia ǇƭŀŎƽǿŜƪ
Á Akwizycje ƪƻƴƪǳǊŜƴǘƽǿ
Á 5ȊƛŀƱŀƴƛŀintegracyjne w ramach grupy
Á ²ŘǊŀȍŀƴƛŜnowych ǳǎƱǳƎi ǇǊƻŘǳƪǘƽǿ

HR
Á wŜƪǊǳǘŀŎƧŜ ƛ ǿŘǊŀȍŀƴƛŜ ƴƻǿȅŎƘ ǇǊŀŎƻǿƴƛƪƽǿ
Á Regulaminy pracy oraz wynagradzania
Á Systemy motywacyjne
Á {ȅǎǘŜƳ ǎȊƪƻƭŜƵ

Finanse
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ƪƻƴǘǊƻƭƛƴƎǳ ȊŀǊȊŊŘŎȊŜƎƻ
Á ½ŜǿƴťǘǊȊƴŀ ƪǎƛťƎƻǿƻǏŏ
Á Pozyskanie finansowania na inwestycje
Á .ǳŘȍŜǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƻŎŜƴŀ Ŧƛƴŀƴǎƻǿŀ

Prawo
Á {ǇƽƧƴŜ ǳƳƻǿȅ ƛ ŘƻƪǳƳŜƴǘŀŎƧŀ
Á .ƛŜȍŊŎȅ ƴŀŘȊƽǊ ƴŀŘ ƪǿŜǎǘƛŀƳƛ ǇǊŀǿƴȅƳƛ
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǎǘŀƴŘŀǊŘƽǿ wh5h 
Á Audyt prawny w relacji do aktualnych 
ǇǊȊŜǇƛǎƽǿ

Marketing
Á {ǘǊŀǘŜƎƛŜ ƭƻƪŀƭƴŜ ƛ ƻƎƽƭƴƻǇƻƭǎƪƛŜ
Á YŀƳǇŀƴƛŜ ŜŦŜƪǘȅǿƴƻǏŎƛƻǿŜ
Á aŜŘƛŀ ǎǇƻƱŜŎȊƴƻǏŎƛƻǿŜ
Á Strony internetowe

Obszary wsparcia



9ǘŀǇ ǿǎǘťǇƴȅ Etap transakcyjny

Harmonogram przebiegu modelowego procesu

Umowa o 
ǇƻǳŦƴƻǏŎƛ

Spotkanie

hŦŜǊǘŀ ǿǎǘťǇƴŀ

Term Sheet *

Due diligence **

Negocjacje

Podpisanie 
umowy i 
ǇƱŀǘƴƻǏŏ

Decyzja o ǎǇǊȊŜŘŀȍȅbiznesu budowanego przez wiele lat z ǇŜƱƴȅƳǇƻǏǿƛťŎŜƴƛŜƳi ȊŀŀƴƎŀȍƻǿŀƴƛŜƳjest trudna i wymaga ǎȊŎȊŜƎƽƱƻǿŜƧ
informacji i poznania ǎƛťstron . WŜŘƴƻŎȊŜǏƴƛŜwiemy jak ǿȅƳŀƎŀƧŊŎŀi ŎȊŀǎƻŎƘƱƻƴƴŀjest praca lekarza stomatologa . Dlatego proces
transakcyjny ǇƻŘȊƛŜƭƛƭƛǏƳȅna dwa etapy . Przewidywany czas potrzebny do ȊŀƳƪƴƛťŎƛŀtransakcji wynosi od 2 do 4ƳƛŜǎƛťŎȅ.

1 ǘȅŘȊƛŜƵ 1 - 3 tygodnie 1 - 2 tygodnie 3 - 4 tygodnie 3 - 6 tygodni 1 - 2 dni

*Term Sheet - Ȋǿŀƴȅ ǊƽǿƴƛŜȍ [ƛǎǘŜƳ LƴǘŜƴŎȅƧƴȅƳΣ ōťŘȊƛŜ ȊŀǿƛŜǊŀƱ ƻǇƛǎ ƛ ǇƻǘǿƛŜǊŘȊŜƴƛŜ ƴŀƧǿŀȍƴƛŜƧǎȊȅŎƘ ǿŀǊǳƴƪƽǿ ǘǊŀƴǎŀƪŎƧƛ όŎŜƴȅΣ ƭƛŎȊōȅ ǳŘȊƛŀƱƽǿΣ ǇǊȊŜōƛŜƎǳ ǘǊŀƴǎŀƪŎƧƛύ
** Due diligence - ǎȊŎȊŜƎƽƱƻǿŜ ōŀŘŀƴƛŜ ǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀ ƳŀƧŊŎŜ ƴŀ ŎŜƭǳ ƻŎŜƴƛŏŀƪǘǳŀƭƴŊǎȅǘǳŀŎƧťŦƛƴŀƴǎƻǿŊΣ ǇǊŀǿƴŊ ƛ ǇƻŘŀǘƪƻǿŊ ŦƛǊƳȅ ƻǊŀȊ ȊƛŘŜƴǘȅŦƛƪƻǿŀŏǇƻǘŜƴŎƧŀƭƴŜ ǊȅȊȅƪŀ ȊǿƛŊȊŀƴŜ Ȋ ǘǊŀƴǎŀƪŎƧŊ

Analiza i wycena

Przebieg procesu transakcyjnego



² ŎȊŜǊǿŎǳ нлнл Ǌƻƪǳ ŦǳƴŘǳǎȊ ¢I/ ƴŀōȅƱ тл ǇǊƻŎΦ ǳŘȊƛŀƱƽǿ ǿ /ŜƴǘǊǳƳ 9ǎǘŜǘƛǉǳŜ ǿ tƻƭŀƴƛŎȅ-½ŘǊƽƧ ǎǇŜŎƧŀƭƛȊǳƧŊŎȅƳ ǎƛť ǿ ȊŀŀǿŀƴǎƻǿŀƴŜƧstomatologii 
estetycznej.  Od momentu inwestycji Estetique ȊǿƛťƪǎȊȅƱƻ ƭƛŎȊōť ƎŀōƛƴŜǘƽǿ Ȋ о Řƻ мр

Case Study - Estetique

IT
Á ¦ǇƻǊȊŊŘƪƻǿŀƴƛŜ ƛƴŦǊŀǎǘǊǳƪǘǳǊȅ L¢
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ hŦŦƛŎŜоср
Á tǊŀŎŀ ƴŀŘ ǿŘǊƻȍŜƴƛŜƳ ǎŎŜƴǘǊŀƭƛȊƻǿŀƴŜƧ 

platformy zakupowej
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǊƻȊǿƛŊȊŀƵ ǿ ŎƘƳǳǊȊŜ

wƻȊǿƽƧ όƻŘ о Řƻ мр ƎŀōƛƴŜǘƽǿύ
Á Otwarcie czwartego gabinetu w Polanicy
Á Akwizycja Tulident ǿŜ ²ǊƻŎƱŀǿƛǳ
Á wŜƳƻƴǘ ƛ ǳǊǳŎƘƻƳƛŜƴƛŜ ǇƛŊǘŜƎƻ ƎŀōƛƴŜǘǳ 

w Tulident
Á Uruchomienie pracowni protetycznej w Polanicy
Á Otwarcie nowej ǇƭŀŎƽǿƪƛz 6 gabinetami we
²ǊƻŎƱŀǿƛǳw 2022 roku

HR
Á Rekrutacje nowych lekarzy i personelu
Á Zatrudnienie managera odpowiedzialnego za 

Tulident ƻǊŀȊ ƴƻǿŊ ǇƭŀŎƽǿƪť ǿŜ ²ǊƻŎƱŀǿƛǳ
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǊŜƎǳƭŀƳƛƴƽǿ ǇǊŀŎȅ ƻǊŀȊ 

wynagradzania
Á Systemy motywacyjne dla personelu

Finanse
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ƪƻƴǘǊƻƭƛƴƎǳ ȊŀǊȊŊŘŎȊŜƎƻ
Á ½ŜǿƴťǘǊȊƴŀ ƪǎƛťƎƻǿƻǏŏ
Á Pozyskanie finansowania na inwestycje
Á .ǳŘȍŜǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƻŎŜƴŀ Ŧƛƴŀƴǎƻǿŀ

Prawo
Á .ƛŜȍŊŎŜ ǿǎǇŀǊŎƛŜ ǿŜ ǿǎȊȅǎǘƪƛŎƘ ƪǿŜǎǘƛŀŎƘ ǇǊŀǿƴȅŎƘ
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ǎǘŀƴŘŀǊŘƽǿ wh5h 
Á !ǳŘȅǘ ǇǊŀǿƴȅ ǿ ǊŜƭŀŎƧƛ Řƻ ŀƪǘǳŀƭƴȅŎƘ ǇǊȊŜǇƛǎƽǿ

Marketing
Á Performance marketing i SEO
Á Opracowanie lokalnej strategii marketingowej 
Řƭŀ ǇƭŀŎƽǿŜƪ

Á Optymalizacja profilu w Google
Á ²ŘǊƻȍŜƴƛŜ ½ƴŀƴŜƎƻ [ŜƪŀǊȊŀ
Á Kampanie reklamowe na FB i Instagram
Á Stworzenie nowej strony internetowej



Dwa spojrzenia na budowane przez Tar Heel Capital regionalne sieci stomatologiczne ςȊŜ ǎǘǊƻƴȅ ǎǇǊȊŜŘŀƧŊŎŜƎƻ ƻǊŀȊ ƪǳǇǳƧŊŎŜƎƻΦ

Media o nas

hōǊŀȊ ȊŀǿƛŜǊŀƧŊŎȅ ǘŜƪǎǘΣ ƻǎƻōŀΣ ƳťȍŎȊȅȊƴŀΣ ǿŜǿƴŊǘǊȊ

Opis wygenerowany automatycznie

DŀƭŜǊƛŀ ¦ǏƳƛŜŎƘǳ π ŦƭŀƎƻǿȅ ƻƪǊťǘ ǿŜ Ŧƭƻǘȅƭƭƛ ŦǳƴŘǳǎȊǳ ¢ŀǊ IŜŜƭ /ŀǇƛǘŀƭ

DŀƭŜǊƛŀ ¦ǏƳƛŜŎƘǳ -
ŦƭŀƎƻǿȅ ƻƪǊťǘ ǿŜ Ŧƭƻǘȅƭƭƛ 
funduszu Tar Heel Capital

/ŜƴǘǊǳƳ 9ǎǘŜǘƛǉǳŜ ƴŀ ǎȊȅōƪƛŜƧ ǏŎƛŜȍŎŜ ǊƻȊǿƻƧǳ

Centrum Estetique na 
ǎȊȅōƪƛŜƧ ǏŎƛŜȍŎŜ ǊƻȊǿƻƧǳ

tƻǿǎǘŀƧŜ ƪƻƭŜƧƴŀ ƻƎƽƭƴƻǇƻƭǎƪŀ ǎƛŜŏ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴŀ

Powstaje kolejna 
ƻƎƽƭƴƻǇƻƭǎƪŀ ǎƛŜŏ 
stomatologiczna

hōǊŀȊ ȊŀǿƛŜǊŀƧŊŎȅ ǘŜƪǎǘΣ ƻǎƻōŀΣ ǿŜǿƴŊǘǊȊΣ ǇƻƳƛŜǎȊŎȊŜƴƛŜ

Opis wygenerowany automatycznie

Kolejny stomatologiczny diadem w kolekcji THC?

Kolejny stomatologiczny 
diadem w kolekcji THC?

ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ

Model zaproponowany przez 
CǳƴŘǳǎȊ ƧŜǎǘ ȊŘŜŎȅŘƻǿŀƴƛŜ Ƴƛ ōƭƛȍǎȊȅ 
ƛ ȊŀŎƘƻǿǳƧŊŎȅ ǿǎȊȅǎǘƪƻ ƴŀ Ŏƻ 
ǇǊŀŎƻǿŀƱŀƳ 35 lat. THC gwarantuje 
ǊƻȊǿƽƧ ǇƭŀŎƽǿƪƛΣ ƪǘƽǊŊ ȊŀƱƻȍȅƱŀƳΣ 
przy jednoczesnym poszanowaniu 
dotychczasowego dorobku i szans 
ǊƻȊǿƻƧƻǿȅŎƘ Řƭŀ ȊŜǎǇƻƱǳ ƭǳŘȊƛΣ 
ǘǿƻǊȊŊŎȅŎƘ {ǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛť .ŜȊ .ƽƭǳΦέ

ςƭŜƪΦ 5ŜƴǘΦ aŀƎŘŀƭŜƴŀ ÀȅǿƛŎƪŀΣ 
ȊŀƱƻȍȅŎƛŜƭƪŀ {..

tƻŘǇƛǎǳƧŊŎ ǳƳƻǿť Ȋ ¢I/ 
ǳƳƽǿƛƭƛǏƳȅ ǎƛť ƴŀ ǿǎǇƽƭƴȅ ǊƻȊǿƽƧ ƛ 
ǇŀƴŘŜƳƛŀ ǘŜƎƻ ƴƛŜ ȊƳƛŜƴƛƱŀΦ 
²ƛŜǊȊȅƳȅ ǿ ǇǊȊȅƧťǘȅ ƳƻŘŜƭ ƛ 
ŘƻǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛŜ ƻǎǘŀǘƴƛŜƎƻ ǇƽƱ Ǌƻƪǳ 
ǇƻƪŀȊŀƱƻΣ ȍŜ ƳƛŜƭƛǏƳȅ ǊŀŎƧť -
ǊŜŀƭƛȊǳƧŜƳȅ ǿǎǇƽƭƴȅ ŎŜƭΦ ² ƻǎǘŀǘƴƛƳ 
ƻƪǊŜǎƛŜ ǇƻŘƧťƭƛǏƳȅ ǿƛŜƭŜ ƻŘǿŀȍƴȅŎƘ 
ŘŜŎȅȊƧƛ ǊƻȊǿƻƧƻǿȅŎƘΣ ƴŀ ƪǘƽǊŜ 
ŘȊƛŀƱŀƧŊŎ ǎŀƳƛ ǇŜǿƴƛŜ ōȅǏƳȅ ǎƛť ƴƛŜ 
ƻŘǿŀȍȅƭƛΦϦ

ςAleksandra Szuba -Paszkiewicz,
ǿǎǇƽƱȊŀƱƻȍȅŎƛŜƭƪŀ /ŜƴǘǊǳƳ Estetique

W mojej koncepcji partner 
ƳƛŀƱōȅ ǎǘŀƴƻǿƛŏ ōŀȊť ŘŀƧŊŎŊ 
ōŜȊǇƛŜŎȊŜƵǎǘǿƻΣ ǇƻƳŀƎŀƱōȅ 
ǳǇƻǊȊŊŘƪƻǿŀŏ ǇǊƻŎŜǎȅΣ ŀƭŜ ǘŀƪȍŜ 
ȊŀǇŜǿƴƛƱ αŘƳǳŎƘƴƛŜ ǿ ȍŀƎƭŜέΣ 
ǳƳƻȍƭƛǿƛŀƧŊŎ ŘŀƭǎȊȅ ǊƻȊǿƽƧΣ ƴŀ ƪǘƽǊȅ 
ǎŀƳƻŘȊƛŜƭƴƛŜ ƴƛŜ ƳƽƎƱōȅƳ ǎƻōƛŜ 
ǇƻȊǿƻƭƛŏΦέ

ςlek. dent. Tomasz Rozwadowski, 
ȊŀƱƻȍȅŎƛŜƭ DŀƭŜǊƛƛ ¦ǏƳƛŜŎƘǳ

aŀƳȅ ƛƴƴŊ ŦƛƭƻȊƻŦƛť ōǳŘƻǿȅ 
ƎǊǳǇȅ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴŜƧ ƴƛȍ ǇƻŘƳƛƻǘȅΣ 
ƪǘƽǊŜ Řƻ ǘŜƧ ǇƻǊȅ ŀƪǘȅǿƴƛŜ 
ƪƻƴǎƻƭƛŘƻǿŀƱȅ ǘŜƴ ǊȅƴŜƪΦ /ƘŎŜƳȅ 
ȊōǳŘƻǿŀŏ ƪƛƭƪŀ ǊŜƎƛƻƴŀƭƴȅŎƘ ǎƛŜŎƛ 
ŘŀƧŊŎ ƛƳ ȊŀƭŜǘȅ ōȅŎƛŀ ŎȊťǏŎƛŊ ǿƛťƪǎȊŜƧ 
ƎǊǳǇȅΦέ

ςWŀŎŜƪ tǊȊȅōȅƱΣ 
Principal w Tar Heel Capital

ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ
ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ
ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ

https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/powstaje-kolejna-ogolnopolska-siec-stomatologiczna,115637.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/powstaje-kolejna-ogolnopolska-siec-stomatologiczna,115637.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/kolejny-stomatologiczny-diadem-w-kolekcji-thc,118581.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/kolejny-stomatologiczny-diadem-w-kolekcji-thc,118581.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/powstaje-kolejna-ogolnopolska-siec-stomatologiczna,115637.html


Dwa spojrzenia na budowane przez Tar Heel Capital regionalne sieci stomatologiczne ςȊŜ ǎǘǊƻƴȅ ǎǇǊȊŜŘŀƧŊŎŜƎƻ ƻǊŀȊ ƪǳǇǳƧŊŎŜƎƻΦ

Media o nas

ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ

ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ

 Dwie kolejne placówki w Grupie Dentity.

5ǿƛŜ ƪƻƭŜƧƴŜ ǇƭŀŎƽǿƪƛ 
w Grupie Dentity .

ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ
ŎȊȅǘŀƧ ǿƛťŎŜƧ

czytaj ǿƛťŎŜƧ

{ǘŀǿƛŀƧŊŎ ƴŀ Dentity , jestem 
ǇǊȊŜƪƻƴŀƴȅΣ ȍŜ ƳƻƎť ǿǊŀȊ Ȋ ȊŜǎǇƻƱŜƳ 
ǎƪƻƴŎŜƴǘǊƻǿŀŏ ǎƛť ƴŀ ǏǿƛŀŘŎȊŜƴƛǳ 
ǇǊƻŦŜǎƧƻƴŀƭƴȅŎƘ ǳǎƱǳƎ 
ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴȅŎƘΣ ƳŀƧŊŎ Řƻ 
dyspozycji zaplecze merytoryczne, 
finansowe, technologiczne i prawne, 
jakie gwarantuje grupa Dentity Φέ

/ƛŜǎȊȅƳȅ ǎƛťΣ ȍŜ th½59b¢![ 
ōťŘȊƛŜ ǿǎǇƛŜǊŀƴȅ ǇǊȊŜȊ ŦǳƴŘǳǎȊ ¢I/Σ 
ƪǘƽǊȅ ŘƻŎŜƴƛŀ ƴŀǎȊ ǿƪƱŀŘ ƛ 
ȊŀŀƴƎŀȍƻǿŀƴƛŜ ǿ ŎƻŘȊƛŜƴƴŊ ƻǇƛŜƪť 
nad pacjentami. Pozostanie pod 
ƳŀǊƪŊ ǿƱŀǎƴŊΣ ŘƻǎǘťǇ Řƻ ǿƛŜŘȊȅ 
ǎǘǊŀǘŜƎƛŎȊƴŜƧΣ ȊŀǇƭŜŎȊŀ ŜƪǎǇŜǊǘƽǿ 
i wsparcia w obszarze prawnym, 
ŀŘƳƛƴƛǎǘǊŀŎȅƧƴȅƳ ƛ IwΣ ǘƻ ƎƱƽǿƴŜ 
ƪƻǊȊȅǏŎƛΣ ƪǘƽǊŜ ǿƛŘȊƛƳȅ ǿŜ 
ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅ Ȋ ƎǊǳǇŊ Dentity έ

.ŀƭƛǏƳȅ ǎƛťΣ ȍŜ ǳǘǊŀŎƛƳȅ 
ǘƻȍǎŀƳƻǏŏΣ ȍŜ ƴƛŜ ōťŘȊƛŜƳȅ ƳƛŜƭƛ 
ǿǇƱȅǿǳ ƴŀ ǿƛŜƭŜ ŘŜŎȅȊƧƛΦ ²ƛŜƳȅ 
ǇǊȊŜŎƛŜȍΣ ȍŜ ƴŀ ǘȅƳ Ǌȅƴƪǳ ōȅǿŀ ǘŀƪΣ ȍŜ 
ƪǳǇǳƧŊŎȅ ƴŀǊȊǳŎŀ ǎǿƻƧŜ ǊŜƎǳƱȅΦ ¢ŜǊŀȊΣ 
Ǉƻ ƪƛƭƪǳ ƳƛŜǎƛŊŎŀŎƘΣ ƳƻƎť ǇƻǿƛŜŘȊƛŜŏΣ 
ȍŜ ƻōŀǿȅ ƴƛŜ ǇƻǘǿƛŜǊŘȊƛƱȅ ǎƛťΦ 
Niczego negatywnego nie 
ȊŀǳǿŀȍȅƱŜƳΣ 
ŀ ǇƻȊȅǘȅǿȅ ǿǎǇƽƱǇǊŀŎȅέ

ςWŀŎŜƪ tǊȊȅōȅƱΣ 
Principal w Tar Heel Capital

ςlek. stom . Piotr Borowski, 
ǿǎǇƽƱǿƱŀǏŎƛŎƛŜƭ {ǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŀ 

Borowski w Starachowicach

ςlek. dent. Marcin WŀƴƛƵǎƪƛ, 
ȊŀƱƻȍȅŎƛŜƭ ƛ ǇǊŜȊŜǎ th½59b¢![

ςlek. stom . Piotr Skrzyszewski
ǿǎǇƽƱȊŀƱƻȍȅŎƛŜƭ /ŜƴǘǊǳƳ ¢ǿƽƧ 

¦ǏƳƛŜŎƘ ǿ 5ȊƛŜǊȍƻƴƛƻǿƛŜ

 Pierwsza akwizycja w Wielkopolsce.

Pierwsza akwizycja 
w Wielkopolsce.

DǊǳǇŀ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴŀ 5ŜƴǘƛǘȅΦ tǊȊŜƧťŎƛŜ ŎŜƴǘǊǳƳ ƛƳǇƭŀƴǘƻƭƻƎƛƛ ǿ {ǘŀǊŀŎƘƻǿƛŎŀŎƘΦ

Grupa stomatologiczna 
Dentity Φ tǊȊŜƧťŎƛŜ ŎŜƴǘǊǳƳ 
implantologii w 
Starachowicach.

Grupa Dentity inwestuje 
ǿ ƭƻƪŀƭƴȅŎƘ ƭƛŘŜǊƽǿ Ǌȅƴƪƽǿ ǇǊȊȅ 
jednoczesnym zachowaniu unikalnych 
ŎŜŎƘ ǇƭŀŎƽǿŜƪΣ ƪǘƽǊŜ ǇǊȊȅŎȊȅƴƛƱȅ ǎƛť 
do ich sukcesu. Inwestycja 
ǿ th½59b¢![ ǎǘŀƴƻǿƛ ƪƻƴǘȅƴǳŀŎƧť 
Ǉƭŀƴƽǿ ǊƻȊǿƻƧǳ ƎǊǳǇȅ Dentity Σ ƪǘƽǊŜƧ 
ŎŜƭŜƳ ƧŜǎǘ ƻǎƛŊƎƴƛťŎƛŜ 
ƻƎƽƭƴƻǇƻƭǎƪƛŜƎƻ ȊŀǎƛťƎǳΦέ

{ǇǊȊŜŘŀȍ ŎŜƴǘǊǳƳ ǎǘƻƳŀǘƻƭƻƎƛŎȊƴŜƎƻΦ 5ƭŀŎȊŜƎƻ ǿ ƴƛŜƪǘƽǊȅŎƘ ǎȅǘǳŀŎƧŀŎƘ ǘƻ ŘƻōǊȅ ǇƻƳȅǎƱΚ

{ǇǊȊŜŘŀȍ ŎŜƴǘǊǳƳ 
stomatologicznego. Dlaczego 
ǿ ƴƛŜƪǘƽǊȅŎƘ ǎȅǘǳŀŎƧŀŎƘ ǘƻ 
ŘƻōǊȅ ǇƻƳȅǎƱΚ

https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://dentonet.pl/sprzedaz-centrum-stomatologicznego-dlaczego-w-niektorych-sytuacjach-to-dobry-pomysl/
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/pozdental-w-grupie-thc-pierwsza-akwizycja-w-wielkopolsce,121281.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/kolejny-stomatologiczny-diadem-w-kolekcji-thc,118581.html
https://dentonet.pl/dwie-kolejne-placowki-w-grupie-dentity/
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/grupa-stomatologiczna-dentity-przejecie-centrum-implantologii-w-starachowicach,121171.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/galeria-usmiechu-flagowy-okret-we-flotylli-funduszu-tar-heel-capital,116972.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/centrum-estetique-na-szybkiej-sciezce-rozwoju,117207.html
https://www.infodent24.pl/bizdentpost/powstaje-kolejna-ogolnopolska-siec-stomatologiczna,115637.html


TOMMA ōȅƱŀƭƻƪŀƭƴŊŦƛǊƳŊz Wielkopolski ȊŀƱƻȍƻƴŊprzez trzech ƛƴȍȅƴƛŜǊƽǿΣ
ǎŜǊǿƛǎŀƴǘƽǿjednego z ǇǊƻŘǳŎŜƴǘƽǿǎǇǊȊťǘǳdiagnostycznego . W momencie
inwestycji Tar Heel Capital w 2014 roku ǎǇƽƱƪŀǇƻǎƛŀŘŀƱŀkilka business
ǳƴƛǘƽǿtj . ǿƱŀǎƴŜpracownie diagnostyczne, outsourcing pracowni
diagnostycznych dla szpitali publicznych, serwis ǎǇǊȊťǘǳdiagnostycznego,
ǳǎƱǳƎteleradiologii oraz ITǇƻǿƛŊȊŀƴȅŎƘzǊŀŘƛƻƭƻƎƛŊ.

Fundusz aktywnie ǿǎǇƽƱǇǊŀŎƻǿŀƱz nowym ȊŀǊȊŊŘŜƳΣz ƪǘƽǊȅƳǊƻȊǇƻŎȊŊƱ
ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŀŎƧťǎǇƽƱƪƛz ǇǊȊŜŘǎƛťōƛƻǊǎǘǿŀprywatnego do organizacji
korporacyjnej . {ǇƽƱƪŀȊŀǘǊǳŘƴƛƱŀkluczowych ƳŜƴŜŘȍŜǊƽǿodpowiedzialnych
za finanse, ǎǇǊȊŜŘŀȍoraz ǊƻȊǿƽƧbiznesu, ƪǘƽǊȅŎƘƎƱƽǿƴȅƳcelem ōȅƱǊƻȊǿƽƧ
sieci ƻōŜƧƳǳƧŊŎŜƧȊŀǎƛťƎƛŜƳŎŀƱŊtƻƭǎƪť. Tar Heel Capital ȊŀǇŜǿƴƛƱ
finansowanie ŘƱǳȍƴŜǳƳƻȍƭƛǿƛŀƧŊŎŜotwarcie ƪƛƭƪŀƴŀǏŎƛŜnowych pracowni,
w tym ŀȍ10 w 2018 roku oraz ǇǊȊŜƧťŎƛŜ5 firm konkurencyjnych . ²ŀǊǘƻǏŎƛŊ
ŘƻŘŀƴŊfunduszu ōȅƱƻǊƽǿƴƛŜȍzbudowanie od podstaw profesjonalnego
ŘȊƛŀƱǳŦƛƴŀƴǎƽǿi ƪǎƛťƎƻǿƻǏŎƛΣwraz zŎŀƱȅƳsystemem kontrolingu .

½ƻǎǘŀƱȅuruchomione nowe ƪŀƴŀƱȅǎǇǊȊŜŘŀȍȅΣkampanie wizerunkowe
informacyjne i ǇƻȊȅŎƧƻƴǳƧŊŎŜw internecie skierowane przede wszystkim do
segmentu ǇŀŎƧŜƴǘƽǿprywatnych .
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[ƛŎȊōŀ ǇƭŀŎƽǿŜƪ

Przychody z diagnostyki obrazowej (tys. PLN)
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W ǇǊȊŜǎȊƱƻǏŎƛok . 90 proc . ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿǎǇƽƱƪƛz diagnostyki
ǇƻŎƘƻŘȊƛƱƻz ōŀŘŀƵrefundowanych (pacjenci szpitalni oraz NFZ).
½ŀǊȊŊŘΣwraz z inwestorem, ǇǊƻǿŀŘȊƛƱŘȊƛŀƱŀƴƛŀƳŀƧŊŎŜna celu
znaczne ȊǿƛťƪǎȊŜƴƛŜǳŘȊƛŀƱǳw przychodach ǿȅǎƻƪƻƳŀǊȍƻǿȅŎƘ
ōŀŘŀƵkomercyjnych όǇŀŎƧŜƴǘƽǿprywatnych) i tym samym
zbudowanie pozycji najmniej ȊŀƭŜȍƴŜƎƻod NFZ gracza na rynku
diagnostyki obrazowej . W momencie ǎǇǊȊŜŘŀȍȅǎǇƽƱƪƛƧǳȍblisko
50 proc .ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿgenerowali pacjenci prywatni .

¦ŘŀƱƻǎƛťto ƻǎƛŊƎƴŊŏŘȊƛťƪƛskupieniu ǎƛťna badaniach
rezonansem magnetycznym, ƪǘƽǊŜnie ǿȅƳŀƎŀƱȅǎƪƛŜǊƻǿŀƵΣ
otwarciom nowych pracowni w centrach ŘǳȍȅŎƘmiast, w dobrze
skomunikowanych lokalizacjach oraz zbudowaniu od zera
profesjonalnego ȊŜǎǇƻƱǳǎǇǊȊŜŘŀȍȅ. 5ȊƛťƪƛŘȊƛŀƱŀƴƛƻƳȊŜǎǇƻƱƽǿ
marketingu i ǎǇǊȊŜŘŀȍȅǳŘŀƱƻǎƛťȊōǳŘƻǿŀŏǿƛŀǊȅƎƻŘƴŊ
i ǊƻȊǇƻȊƴŀǿŀƭƴŊǿǏǊƽŘǇŀŎƧŜƴǘƽǿƳŀǊƪťTOMMA .

Tar Heel Capital ȊƻǎǘŀǿƛƱpo sobie sprawnie ŘȊƛŀƱŀƧŊŎŊ
ǇǊƻŦŜǎƧƻƴŀƭƴŊƻǊƎŀƴƛȊŀŎƧťΣz ǎƛŜŎƛŊ37 pracowni, ȊŀǇŜǿƴƛŀƧŊŎŊ
dobre pokrycie geograficzne i ƎƻǘƻǿŊdo dalszego dynamicznego
rozwoju . W 2019 roku fundusz ǎŦƛƴŀƭƛȊƻǿŀƱǘǊŀƴǎŀƪŎƧťǎǇǊȊŜŘŀȍȅ
100 proc . akcji ǎǇƽƱƪƛdo PZU Zdrowie .

nowych pracowni diagnostyki obrazowej 

od inwestycji w 2014 roku 

10x ǿȊǊƻǎǘ ǇǊȊȅŎƘƻŘƽǿ ǿ ƻƪǊŜǎƛŜ 

inwestycji 

26

35 ǇǊŀŎƻǿƴƛ ǿ Řƴƛǳ ȊŀƳƪƴƛťŎƛŀ ǘǊŀƴǎŀƪŎƧƛ 

ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ǎǇƽƱƪƛ ǿ нлмф Ǌƻƪǳ

5 ƭŀǘ ǇƻǘǊȊŜōƻǿŀƭƛǏƳȅ ƴŀ ȊōǳŘƻǿŀƴƛŜ 

ƴŀƧǿƛťƪǎȊŜƧ ǎƛŜŎƛ ǇǊȅǿŀǘƴŜƧ ǿ tƻƭǎŎŜ 

100% akcji TOMMA Diagnostyka Obrazowa 

sprzedanych do PZU Zdrowie
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